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近年来，周口花卉市场持续扩
容、业态不断完善，业务覆盖精品盆
栽、艺术造景、园林绿植、绿化工程、
花木养护、绿植租摆等多个领域，产
业业态愈发多元。

9 月以来，市民美化庭院、装点家
居、打造阳台微景观的需求集中释
放。花卉品类持续丰富，迷你盆栽、
组合盆景、艺术插花等产品层出不
穷，更好适配居家、商业等不同场景
需求。

市场热度持续攀升、消费结构不
断升级的同时，行业发展短板也逐步
显现。行业内部交流经验、对接市场
信息、解读政策法规的需求愈发迫
切，但目前中心城区尚未组建花卉行
业协会，缺乏统一引领和交流平台。

经营场地不稳定，也是困扰从业
人 员 的 现 实 难 题 。“ 在 临 时 场 地 经
营，我们不敢大胆备货、升级装修、
拓展业务，制约行业长远发展。”段
雪冬表示，花卉造景花卉造景、、庭院绿植搭配庭院绿植搭配
属于精细化属于精细化、、专业化的工作专业化的工作，，只有经只有经

营场地营场地稳定，从业者才能安心深耕、
用心经营。

走访中，花卉经营者期盼相关部
门能规划建设标准化、固定的花卉专
业市场，规范经营秩序、完善配套设
施，让商户安心经营、放心投入。同
时希望组建花卉行业协会，搭建常态
化交流平台，整合行业资源、规范行
业发展。

绿色发展理念深入人心，悦己消
费持续升温，周口花卉产业的“悦己
经济”潜力持续释放。业内资深人士
表示，行业竞争已从单一产品比拼转
向品牌、技术、服务等综合实力较量；
稳定的经营场地、规范的行业秩序，
是花卉行业提质升级、长效发展的坚
实基础。

群众花卉消费理念的转变群众花卉消费理念的转变，，正在正在
润物细无声地培育未来市场润物细无声地培育未来市场、、美化人美化人
居环境居环境、、提升社会幸福感提升社会幸福感。。这种消费这种消费
与生活方式深度融合的发展趋势与生活方式深度融合的发展趋势，，更更
是一场从是一场从““美丽产业美丽产业””到到““幸福产业幸福产业””
的价值跃迁的价值跃迁。。
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核心提示

一花一草，不仅是观赏植物或馈赠礼品，更
是美好生活的标配。在周口中心城区各大花卉
市场的大棚里，各色盆栽与造景绿植整齐陈
列，不同年龄段的市民穿梭其间、俯身挑选。
一盆花草绿植，不只是简单的家居、办公点缀，
也是市民舒缓情绪、悦己生活的载体。

当下，中心城区花卉市场消费理念有哪些
新变化？行业发展涌现哪些新活力？从业者有
着怎样的新期盼？近日，记者走访中心城区多
家花卉市场，一探究竟。

有木添意境，有花溢芬芳。10 月 10 日，周
口庆丰花卉市场“植物玩家”大棚内，花香袭
人、绿意盎然。

该店主理人段雪冬正向顾客细致讲解绿植
叶脉与生长习性，根据家居环境为消费者挑选
适配盆栽。入行 20 余年，段雪冬深耕本地花卉
市场，见证了行业消费的迭代升级。在她看来，
如今的花卉售卖早已跳出单一商品交易，转变
为融合美学设计、园艺知识与情感寄托的新型
生活消费方式。

“我真心热爱花草，百看不厌。人养花、花
养人，绿植花卉是家居生活不可缺少的一部
分。”段雪冬说，为满足市民高品质、多元化审美
需求，她常年在省内外挑选优质货源，主营小众
稀有绿植品种，专注承接个性化园艺景观打造。

“流水的花，铁打的盆，花盆质感、造景搭
配、整体颜值，都是消费者关注的重点。”作为
资深“植物玩家”，段雪冬道出了近年来花卉消
费最直观的变化。

“我多年前就开始在她这里买花，即便店铺
多次搬迁，我依旧专程过来选购，早已从顾客变
成了朋友。”顾客丁女士告诉记者。

在“小苑家园艺”大棚内，各式组合盆栽摆
放在醒目位置。十余种色彩各异、习性适配的
花卉绿植错落搭配，层次丰富、色彩斑斓。该店
主理人介绍，组合造景需要兼顾各类植物的生
长习性，科学搭配、合理布局，才能保障绿植长
期健康生长、持续美化空间环境。

消费理念的转变在城区各大花卉市场普遍
显现。“祁琦花卉”主理人介绍，今年家庭绿植
消费持续走高，适配客厅、阳台的中大型观叶绿
植、创意组合盆栽销量亮眼。消费者选购绿植
不再只看品类，更加注重造型品相与养护便捷
性，高颜值、易打理成为选购核心标准。

“家里阳台闲置，摆放几盆好看、寓意美好
的花草绿植，居室瞬间清爽雅致，让人身心舒
畅。”正在选花的市民李应勇坦言。如今，花卉
消费已突破传统家庭场景，餐饮门店、企业、单
位采购绿植花卉装点环境，绿色、雅致、治愈的
园艺生活方式，正深度融入市民日常，成为品质
生活的新风尚。

花草绿植点亮品质生活

青年力量激活行业动能青年力量激活行业动能

消费市场迭代升级的背后，是新
生代经营者的持续接力。走访中，记
者发现者发现，，越来越多的青年从业者扎根越来越多的青年从业者扎根
花卉行业花卉行业，，凭借新潮理念和创新模凭借新潮理念和创新模
式式，，成为市场经营的新生力量成为市场经营的新生力量。。

在川汇区综合花卉市场在川汇区综合花卉市场，，2929 岁的岁的
陈可经营的陈可经营的““冉冉花卉冉冉花卉””积累了良好积累了良好
口碑口碑。。66 年前年前，，他从父辈手中接手店他从父辈手中接手店
铺铺，，凭借凭借前卫的审美理念、贴合市场
的经营思路，主营小众精品绿植。目
前店铺分工清晰，陈可负责选品、定
价和运营，父亲陈红军专注绿植日常
养护，新旧模式互补融合。

“我们思路保守、眼界有限，年轻
人更懂当下的审美和市场需求，我全
力支持孩子深耕花卉行业。”陈红军坦
言，他甘愿为年轻人打下手、做后盾。

在周口花卉市场，90 后兄弟高劲
松、高劲隆经营的“小辉家花卉”，是
中 心 城 区 最 早 一 批 花 卉 经 营 户 之

一。兄弟二人继承父辈事业，坚持品
质为本、诚信经营，凭借多年坚守积
累了稳定的客户群体。

“踏实坚守、用心服务，才能长久
立足市场。”兄弟二人感慨，随着居民
生活水平持续提升，花卉绿植走入寻
常百姓家，青年从业者不断加入，也
让传统花卉行业焕发新生、拓展出新
的发展空间。

全国连锁园艺品牌“安与雷”入
驻周口南寨，打破传统单一售卖模
式，融合赏花购花、园艺科普、美学休
闲等多元业态，打造沉浸式园艺生活
体验空间。

青年经营者的加入，带来了新潮
的选品思路、多元的造景风格，也推
动传统花卉行业从单一绿植售卖，逐
步向定制化造景、配套养护一体化的
综合性园艺服务转型升级，为本土花
卉市场注入强劲活力。

商户期盼赋能行业发展

段雪冬与顾客交流。

花卉市场一角花卉市场一角。。


