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党媒开辟新通道 周口西瓜润钱塘

——周口日报社助农助企团队跨省营销一线纪实

□记者 张猛 田亚楠 王慕晨 李龙周 张迎春 文/图

“你们还有什么好东西，都可以
拿来卖，这里非常欢迎你们的农产
品。”在天悦社区，李俊的一句话
道出了杭州消费者对周口农产品
的认可。

短期热销不是终点，让助农
走得更远才是目标。周口日报
社没有止步于帮瓜农卖出一季
西瓜，而是主动探索可持续、可复

制的跨省外销路径，为周口种植
业长远发展铺路。

为打通长效助农壁垒，深化跨省
资源联动，7 月 28 日，周口日报社助农

助企团队与浙江日报报业集团开展深度交流座谈。
座谈会现场气氛热烈、务实高效，双方围绕媒体赋能
乡村振兴、跨省农产品品牌打造、文旅 IP 融合联动、
产销渠道长效搭建等核心议题深入探讨、互学互鉴。

针对杭州市场持续旺盛的需求，团队马不停蹄落
实长期合作机制。7 月 30 日，在萧山区天悦社区，助
农团队成员与周口有关种植合作社的代表面对面坐
下，探讨建立起稳定的直供渠道，让周口瓜果四季直

达杭州社区。与此同时，在杭州周口商会筹备处，团
队成员与相关负责人就双方合作进行交流，并依托在
杭近 300 万河南老乡这一群体，深耕“乡情消费”，同
步拓展大众市场。

十多天星夜兼程，助农助企团队见证了西瓜从低
价到热销的反转，也见证了瓜农脸上重新舒展的笑
容。

这场跨越千里的甜蜜接力，背后是周口日报社作
为地方主流媒体的责任与担当。从田间品控、资源统
筹，到跨省传播、长效布局，周口日报社跳出单一记录
者身份，变身为乡村振兴的赋能者，以媒体之力打通
农产品出村进城的通道。下一步，周口日报社将持续

完善跨省助农模式，对接更多城市市场，以媒为
桥、以农聚力，让更多周口乡土好物走出平
原、走向全国。

8 月 1 日 20 吨、8 月 3 日 5 吨、8 月 4 日 5 吨……
截至 7 月 31 日，距离首批周口西瓜运抵杭州已过
去 12 天，来自钱塘江畔的订单依旧如潮水般涌来。

12 天前，扶沟瓜农林豪还守着满地西瓜愁眉
不展——一斤一毛多钱无人问津，一亩地要赔进
去数百元。如今，周口西瓜在杭州畅销，地头价回
升到每斤三毛多钱。这背后，是周口日报社助农
助企团队一场从田间到“舌尖”的全面突围——他
们不只是握笔的记录者，而是俯身干事的“战斗
员”“推销员”。

7月 31日，杭州市上城区花园兜路热浪滚滚，一辆
载着 6 吨扶沟西瓜的大货车缓缓停稳。车门刚打开，
一股瓜香便扑面而来，周口日报社助农助企团队成员
立刻挽起袖子，投入到紧张的搬卸工作中。这样挥汗
如雨的场景，已成为助农助企队伍在杭州的日常。

扶沟县是周口核心西瓜产区之一。今年，“美都”
“麒麟”西瓜喜获丰收，却意外撞上了西瓜集中上市、
市场饱合窘境，收购价低到一毛多钱一斤。熟透的瓜
躺在田里无人问津，瓜农们日日守在田埂上，愁容满
面。

了解到瓜农的困境后，周口日报社第一时间启动

公益助农专项行动，依托全媒体传播优势与常态化助
农工作机制，围绕扶沟西瓜等重点特色农产品开展全
链条宣传推广与产销对接工作，主动打通农产品外销
渠道。

7月 19日，在报社党委指导下，助农助企团队成员
来到扶沟县吕潭乡瓜田。顶着正午的烈日，他们逐地
记录产量，现场切开西瓜测糖，并与种植户逐一梳理当
前西瓜销售面临的问题。基于详实的调研数据，团队
当机立断，放弃本地低价竞争策略，迅速制订出直供杭
州的跨省外销方案，从运输链路到终端对接一气呵成，
为西瓜开辟出一条高效、稳定的出省销售通道。

团队成员每日清晨蹲守采收基地，严格落实“只
选 12 斤上下、皮色匀净、自然九成熟精品瓜”的标准，
次品当场剔除，做到当天摘当天发车，确保每个瓜到
杭州时仍带着田间的鲜甜气息。这份“死磕”品质的
执拗，彻底打消了杭州采购发起人陈红于的顾虑，首
批爱心团购顺势启动，跨省助农的大幕就此拉开。

十多天里，这支助农助企团队被牢牢“拴”在了两
个“战场”：在周口，他们钻进瓜地对接种植户，协调
物流车辆，组织农户按订单标准分级采摘；在杭州，他
们辗转于各个社区点位，核对预售清单，卸货分装。
收工后，他们还要连夜制作短视频和写稿件。

媒体的核心优势在于整合资源、联动多方。抵达
杭州后，周口日报社助农助企团队迅速架起“桥
梁”，串联起商会、社区、高校与企业四大力量，构
建高效运转的助农共同体，将零散爱心汇聚成稳定的
市场需求。

团队第一时间对接杭州周口商会筹备组，发出
“千里不忘河南根，一斤西瓜一份恩”的倡议。倡议刚
发进“龙都钱塘荟”同乡群，团队成员的手机消息提示
音便此起彼伏。“河南大学浙江校友会”的群内更是瞬
间刷屏，一天内，两万斤的认购额度被抢订一空。在
杭的周口老乡纷纷接龙下单，生怕慢一步就错过了这

份来自家乡的甜蜜。
为将这份清凉送进校园，团队联动共青团周口市

委驻杭州团工委，对接西湖大学等高校。当满载西瓜
的货车停在西湖大学云谷校区门口时，师生们纷纷围
拢过来，接过带着泥土气息的西瓜，在酷暑中感受到
了一份特别的关怀。

在萧山区天悦社区，助农行动更是得到积极响
应。社区党支部书记李俊二话不说，个人垫付 3.1万元
瓜款。凌晨时分，33名志愿者早早守候在卸货点，分
工协作，将一箱箱西瓜搬至 3个堆放点。高温下，志
愿者统一着装，搬瓜、清点、登记、分发，忙得热火

朝天……这个普通社区成了周口农产品在杭州的稳定
展销前哨和暖心对接窗口。

在多方联动下，助农声势持续高涨，在杭企业
采购订单源源不断。中国邮政杭州市分公司、杭州
吉咖汽车电子等主动对接、批量采购，以企业力量
助力公益助农，大批量西瓜进入企业食堂，成为员
工福利，惠及了众多职工。随着周口日报社全媒体
系列助农报道持续刷屏、火热出圈，广东、四川等
地的客商纷纷来电对接，咨询货源品质、采购价格、发
货流程，扶沟西瓜的销路从杭州快速辐射至全国多
地。

7 月 27 日凌晨，助农助企团队再度抵达杭州市萧
山区天悦社区。“潮新闻”记者章然已等候多时，从夜
色浓重守至晨光微露，双方配合默契，圆满完成这次
联合采访。章然感叹道：“这真是一场难忘的采访经
历！”

扶沟西瓜热销杭州，是周口日报社全媒体与浙江
媒体协同发力的结果。从扶沟瓜田里瓜农们头戴顶
灯、趁夜色采摘的忙碌身影，到高速公路上货车司机
日夜兼程奔波，再到杭州志愿者深夜挥汗如雨的卸货

场景，记者全程记录。这些带着温度的新闻消息、短
视频、图文海报，通过《周口日报》《周口晚报》及客户
端、视频号等持续推送，把瓜农的焦虑、千里送瓜的温
情、爱心人士同心的故事，一点点讲进受众心里。

单点发声变成全域联动，单向传播变成双频共
振。周口日报社主动牵线搭桥，联动浙江主流媒体开
启协同报道模式，“潮新闻”和《钱江晚报》《都市快
报》等全程追踪、持续跟进，同步刊发图文、播报助
农进展、解读暖心故事。多条相关话题迅速冲上杭州

本地热搜榜单，刷屏市民朋友圈。两地媒体同频发力、
双向奔赴，织就了一张覆盖面广、传播力强的助农宣传
网。

真实鲜活的现场报道，让杭州市民直观了解到扶
沟西瓜的香甜与这次助农行动的初心。热潮之下，市
民自发前往各个社区展销点，有人专程驱车前来选
购，有人一次性批量团购。不少尝过扶沟西瓜的市民
自发安利、口碑种草，形成全民自发助力的“自来水”
传播效应。

聚集力量，搭建豫浙连心桥梁

跨省联动，汇聚助农传播合力

闻需而动，党媒扛起助农责任

本报记者张猛本报记者张猛（（中中））接受接受““潮新闻潮新闻””记者采访记者采访。。

本报记者回复杭州网友提问。

本报记者采访杭州市萧山区天悦社区党支部书记李俊本报记者采访杭州市萧山区天悦社区党支部书记李俊（（左一左一）。）。

本报记者张猛搬运西瓜。

本 报 记 者 王 慕 晨（右
一）让杭州市民品尝西瓜。

本报记者在扶沟吕潭采访本报记者在扶沟吕潭采访。。

着眼长效，探索持续发展路径


