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产品介绍
白金卡：额度最高 50 万元；主卡

500 元/年，附属卡 200 元/年；首年免
年费，刷卡满 20 笔或消费满 7 万元，
可免次年年费。

金卡：额度最高 10 万元；主卡
125 元/年，附属卡 60 元/年；首年免
年费，消费满 6次，免次年年费。

普卡：额度最高 5 万元，终身免
年费。

以上信用卡产品均具备场景营
销支撑。

车主卡消费达标活动时间：2026
年 1月 1日至 2026 年 12 月 31 日。

车主卡消费达标条件：车主卡
主卡持卡客户每自然月累计消费
（剔除分期、退货、取现交易，交易时
间均以系统入账时间为准）满 1000
元（含）及以上，可以参与以下活动：

1. 加油满减活动。达标客户可
于达标次月免费领取 1 张中石油加
油满减券。加油满减券为满 200 元
减 30 元，单卡每月限领 1 张。每月
加油券总数量为普卡 1800 张、金卡
7300 张、白金卡 7600 张。

2.充电满减活动。达标客户可于
达标次月免费领取 2 张充电满减券。
充电满减券为单张满20元减10元，单
卡每月限领 2张。每月充电券总数量
为金卡2800张、白金卡1850张。

3.洗车满减活动。达标客户可免
费领取 1 张洗车养护满减券，超期未
领取不再补发。洗车养护满减券为满
30元减 20元，单卡每月限领 1张。每
月洗车养护满减券总数量为1850张。

领取路径：“邮储银行 App-信用
卡-活动礼遇-车主卡消费达标活动”
或“邮储银行信用卡 App/小程序-活
动礼遇-车主卡消费达标活动”。

满减券每月名额有限，先到先
得，领完为止，以实际领取为准！

咨询电话
周口市分行：15638013982
扶沟县支行：15896748553
商水县支行：15839462166
太康县支行：13673642271
项城市支行：13839473329
沈丘县支行：18839469912
郸城县支行：15083199362
鹿邑县支行：15896755691
淮阳区支行：13213248962

各县（市、区）支行业务咨询办理联系人及联系电话

广告

川汇区支行
扶沟县支行
淮阳区支行
郸城县支行
商水县支行
沈丘县支行
太康县支行
鹿邑县支行
项城市支行
西华县支行

李经理
赵经理
罗经理
潘经理
聂经理
王经理
邵经理
孙经理
张经理
张经理

15036800005
15838676025
15225776131
15139478951
15238822309
18937196386
13592232225
13700821158
13673585266
18595538177

0394-8280039
0394-6201599
0394-2716616
0394-3210286
0394-5453566
0394-5222168
0394-6815199
0394-7218988
0394-6188085
0394-2552126

□记者 徐如景 通讯员 朱思寒 任高尚

邮储银行周口市分行立足临
港经济，创新推出“阶梯式增信、陪
伴式服务”机制，精准服务河南临
港商贸有限公司成长全过程，为破
解粮贸行业“轻资产、周转急”难题
提供了可复制的样本。

成立于 2018 年的河南临港商
贸有限公司扎根周口临港区域，集
粮食购销、仓储及河运物流于一
体，现为行业龙头企业。因粮贸行
业旺季资金需求骤增，河运回款周

期长，该公司经常面临流动资金紧
张的难题。

转机出现在 2020 年初夏。邮
储银行周口市分行客户经理徐风
杨在一次走访中，了解到该公司的
燃眉之急。他没有因该公司缺抵
押而简单拒贷，而是深入认真梳理
该公司的经营流水、仓储周转率和
下游订单履约情况。基于精准的
经营画像，该行打破常规，为该公
司匹配个人经营性贷款，并开通审
批“绿色通道”。从对接到 400 万元
贷款到账，仅用 3 个工作日，迅速

填补了该公司的旺季备货缺口。
首笔贷款到位后，邮储银行周

口市分行并未“一放了之”，而是
启动跟踪式服务，定期回访、动态
评 估 。 随 着 该 公 司 营 收 连 年 攀
升，该行授信支持也“水涨船高”：
2023 年 5 月，该公司个人经营性贷
款 额 度 由 400 万 元 提 升 至 800 万
元；2024 年 5 月，又增配企业流动
资金贷款 1000 万元，综合授信实
现“阶梯式”扩容。三次增信如同
三节“助推器”，帮助该公司稳货
源、拓渠道、扩规模，全面盘活经

营链条。
“邮储银行周口市分行的资金

支持不是一次性的，而是跟着我们
企业成长的节拍，一步步加大、一
步步优化。”河南临港商贸有限公
司负责人感慨地说。

邮储银行周口市分行相关负
责 人 表 示 ，下 一 步 ，他 们 将 持 续
深耕临港商贸、粮食流通等本土
特 色 产 业 生 态 ，复 制 推 广“ 阶 梯
式 增 信 ”服 务 模 式 ，为 周 口 临 港
经 济 高 质 量 发 展 注 入 源 源 不 断
的金融动能。

本报讯（记者 徐如景 通讯员
张慧娟） 2026 年 6 月是全国第五
个“民法典宣传月”。为切实履行
国有大行社会责任，邮储银行周口
市分行围绕“法在身边·‘典’亮生
活”这一主题，组织辖内 194 个营业
网点同步发力，通过“线上+线下”

“厅堂+外拓”相结合的方式，开展
内容丰富的普法宣传活动。

线上矩阵“破圈”传播，将普法
“触角”延伸至指尖。该行工作人员
化身“普法宣传员”，在朋友圈、微信
群广泛转发民法典科普图文，内容
涉及婚姻家庭、侵权责任等热点条
款，打造“随时随地学法”的线上宣
传矩阵，有效拓宽宣传覆盖面。

以厅堂为阵地，将法律知识送
到客户身边。该行工作人员在办

理业务时，主动向客户讲解民法典
中关于个人信息保护、担保物权、
格式条款、消费者权益等关键条
款，将法律条文转化为风险提示和
权益保障指南。该行各营业网点
利用户外 LED 显示屏滚动播放普
法标语，通过厅堂电视循环播放普
法短片，营造良好的法治氛围。

通过开展此次普法宣传活动，

该行不仅增强了客户的风险防范
意识，还强化了工作人员的合规经
营理念，取得了良好的社会效果。

邮储银行周口市分行相关负
责人表示，下一步，他们将把民法
典学习纳入日常培训体系，推动依
法合规经营在各环节落地，切实发
挥国有大行在金融法治建设中的
示范作用。

邮储银行周口市分行推出邮储银行周口市分行推出““阶梯式阶梯式””金融服务金融服务

三节三节““助推器助推器””破解粮贸企业融资难题破解粮贸企业融资难题

柜台变“讲堂”指尖连“心间”
邮储银行周口市分行194个营业网点“典”燃普法热潮

本报讯（记者 徐如景 通讯员
孙广平 任高尚）为防范涉粮电信
网络诈骗，近日，邮储银行郸城县
支行工作人员走进辖区粮食收购
站点和乡村集市，开展夏粮收购反
诈宣传活动。

该支行工作人员立足夏粮收

购特点，梳理夏粮收购高发骗局，
向售粮群众重点讲解六类常见诈骗
手段：虚假高价收粮骗定金、交易短
斤缺两、冒充熟人借钱、网络刷单、
虚假贷款及收款码盗刷。结合真实
案例，该支行工作人员向售粮群众
传授简易识别方法，提醒他们不轻

信陌生来电、不点开未知链接、不泄
露银行卡号和短信验证码。

针对收粮经营主体短期资金
周转需求，该支行工作人员现场介
绍正规信贷产品的申请条件与办
理流程，提醒收粮经营主体远离高
利贷、套路贷及各类代办贷款诈

骗。该支行工作人员协助售粮群
众设置银行卡账户安全防护，并面
对面解答他们的金融疑问。

下一步，该支行将紧扣夏粮收
购关键时间节点，持续推进常态化
反诈宣传下乡活动，全力守护好群
众的“钱袋子”。

邮储银行郸城县支行

普及反诈知识 护航夏粮收购

本报讯（记者 徐如景 通讯
员 魏振 任高尚）近日，邮储银行
鹿邑县支行成功为当地某知名品
牌家电核心经销商闫先生办理无
还本续贷业务，从调查到放款仅
用两个工作日，有效缓解了企业
因流动资金临时性紧张带来的周
转压力。

闫先生是邮储银行鹿邑县支
行的老客户，此前已获该支行 80
万元综合授信额度。 2026 年以
来，他凭借良好信誉，先后中标本
地多项重点民生工程项目，备货
及设备采购需求加大，流动资金
需求激增。然而，他的前期贷款
临近到期，资金周转出现暂时性
困难。

获悉这一情况后，该支行工

作人员主动上门走访，向闫先生
介绍了无还本续贷政策——无需
自筹资金归还本金，即可完成续
贷审批。这一方案精准匹配企业
需 求 ，闫 先 生 当 即 申 请 办 理 该
项业务。该支行迅速启动现场调
查、资料收集及授信审查工作，在
两个工作日内高效完成了授信审
批及放款。“感谢邮储银行鹿邑县
支行，解了我的燃眉之急。”闫先
生表示。

“‘普惠城乡，让金融服务没
有距离’是我们邮储银行作为国
有大行的使命担当。”该行相关负
责人表示，“下一步，我们将聚焦
小微企业融资难点，提升金融供
给质效，为县域实体经济高质量
发展提供有力支撑。”

邮储银行鹿邑县支行

无还本续贷两天放款解企忧

□记者 徐如景 通讯员 郭哲一

“脚踏实地，真诚服务”是
邮储银行周口市淮阳区支行客
户经理李卫静常说的一句话，
也是她 9 年来扎根一线的真实
写照。

自 2017 年 8 月入职以来，李
卫 静 在 信 贷 岗 位 上 工 作 近 9
年。从青涩新人到业务骨干，
她用脚步丈量市场，用真诚打
动客户。工作期间，她先后获
得 2023 年度邮储银行河南省分
行“优秀共产党员”、2025 年度
邮储银行周口市分行“优秀共
产党员”荣誉称号。

在同业竞争日趋激烈的当
下，李卫静始终保持着共产党员
的拼劲和韧劲。曾有一位优质
客户被其他银行的低利率吸引，
拒绝了邮储银行的贷款产品。
李卫静没有放弃，她屡次登门拜
访，结合该客户的经营实际，细
致讲解邮储银行贷款产品的优
势及配套金融服务方案。最终，
该客户选择了邮储银行的贷款
产品，一笔 230 万元的贷款业务
由此落地。“只要盯紧脚下的目
标，一步步走，总能实现。”李卫

静说。
贷 款 放 得 出 ，更 要 收 得

回。有一次，一名借款人突发
心梗去世，未给家人留下任何
财产，其儿子明确表示无力偿
还贷款。李卫静得知这一情况
后，第一时间赶赴借款人家中，
与借款人配偶沟通，对方以年
迈 体 弱 、无 偿 还 能 力 为 由 婉
拒。李卫静没有放弃，转而耐
心做借款人儿媳的思想工作。
最终，借款人儿媳被她的执着
和真诚打动，说服家人在贷款
到期前一天将 10 万元款项还
清，成功化解了该笔贷款的逾
期风险。

脚下有泥，心中有光。凭
着坚韧与专业，李卫静在服务
小微企业和服务“三农”的道路
上砥砺前行。2025 年，她发放
经营性贷款超 1 亿元，年度净增
2900 余 万 元 ；发 放 消 费 贷 款
2297 万元，年度净增 342 万元，
交出了一份沉甸甸的答卷。

一名党员就是一面旗帜。
李卫静用实干与担当，擦亮了共
产党员的先锋底色，也用实际行
动践行着邮储银行服务“三农”、
服务小微企业的初心使命。

邮储员工风采录

脚下有泥 心中有光
——记邮储银行周口市淮阳区支行客户经理李卫静


